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Who We Are
플러스제로는 Google, Adobe, Salesforce, Insider 컨설팅 자격을 검증 받은 공식파트너 입니다.

‘’데이터로 매출에 0을 더합니다’ 라는 목표를 달성하기 위하 컨설팅, 마케팅, 개발 전문인력들이 한 팀으로 비즈니스 개선 인프라 구축 서비스를 제공합니다.

Big 3 Platform Partner

✓

✓
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What We Do
‘데이터 기반 비즈니스 개선 인프라 구축'을 위해 아래와 같이 서비스, 솔루션, AI Tool 을 제공합니다.

완성도 높은 서비스 제공을 위해 고객 데이터를 활용할 수 있는 맞춤 솔루션과 툴 제공 
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Solution & Service List
플러스제로는 데이터 기반 비즈니스 개선 인프라 구축 을 위해 아래와 같이 서비스 솔루션 을 제공합니다

서비스 비즈니스 개선에 필요한 주요 활동 솔루션 서비스 퀄리티를 유지시킬 수 있는

Purchase Cycle ( , ,  ) : ML 기반 상품 구매 패턴 분석

Data Visualization : 데이터 통합 & 시각화 대시보드

Google / Adobe / Salesforce Implementation : 데이터 환경 구축 및 관리

Services

Search Engine Optimization : 검색 엔진 최적화 

Health Check (QA) : 데이터 기반 시스템 이슈 개선 및 모니터링

Data-Driven Operation: 비즈니스 인사이트 리포트 & 운영

A/B Engine : 사용자경험 최적화를 위한 A/B Test Tool

Delivery CDP (Personalization) : 행동 데이터 기반 개인화 마케팅

MAPPED (Source Connector) : 주요 매체  연동

Keyword & Review Analysis :  / /     

Training : 데이터 활용 능력 내재화 교육

UX Optimization (A/B Test) : 데이터 기반 고객경험 개선 가설/검증

Insight Report : 비즈니스 현황 분석 및 인사이트 리포트

Ads Optimization : 광고 퍼포먼스 최적화 및 운영

데이터 구축 및 내재화

디지털 마케팅 최적화 & 운영

Solutions

운영기간동안 무료 제공

별도 협의

ON/OFF Site Personalization: CEJ 기반 ON/OFF Site개인화 시나리오 셋업
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Our Clients
플러스제로와 크고 작은 성공을 만들어간 파트너들 입니다
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WHY PLUSZERO
플러스제로는 컨설팅, 마케팅, 개발 인력이 한 팀이 되어 Google, Adobe, Salesforce을 활용하여 마케팅플랫폼 구축부터 활용까지 End to End 컨설팅을 제공합니다.

자체 마케팅 솔루션과 컨설팅 프레임워크를 기반으로 빠르고 높은 수준의 산출물을 제공합니다.

21 43
Marketing Solution

[Market] 
Social Voice Analysis

[User Experience]
AI/ML Based Data Analysis

[Personalization]
Delivery CDP

Consulting Framework

Business Gap/Customer Needs 
Analysis

Behavior/Content 
Optimization

Customer Experience Journey 
Optimization

Reference

Data Implementation

Conversion Rate Optimization

Data Consulting / Opreration

5
One Team

Data Consulting

Data Marketing

Development

Official Partnership

Google Marketing Platform

Adobe Experience Cloud

Salesforce Marketing Cloud



CONTACT US
EMAIL: pluszero@pluszero.co.kr
WEB: https://pluszero.co.kr


	슬라이드 1
	슬라이드 2
	슬라이드 3: 평균적으로 매출 개선에 가장 성과가 좋았던 활동 특징 분석
	슬라이드 4: 성과가 좋았던 활동 특징
	슬라이드 5: Market x Audience x Product  성장가능성 높은 상품 발굴 & 고객의 니즈 조합을 통한 매출 성장 사례
	슬라이드 6: 현황 파악 | 시장 & 브랜드
	슬라이드 7: 성장 가능성 | 성장중인 상품 & 오디언스 니즈 발굴
	슬라이드 8: 상품 차별화 | 상품과 니즈 조합
	슬라이드 9: 상품 차별화 | 머리속에 구체적인 상품 경험 이미지가 떠오르도록
	슬라이드 10: 모션데스크 성장 & 시장점유
	슬라이드 11: 고객 니즈 발굴 | 카페, 커뮤니티, 상품리뷰
	슬라이드 12: 고객 니즈 발굴 | 타겟 고객 & 관심 상품
	슬라이드 13: 상품 차별화 | 고객 니즈가 반영된 상품 & 메시지
	슬라이드 14: 상품 차별화 | 고객 니즈가 반영된 상품 & 메시지
	슬라이드 15: 상품 & 브랜드 성장
	슬라이드 16: Summary | 내 시장과 내 고객을 파악하고 그에 맞는 상품을 만들어 제공하는 활동
	슬라이드 17: 데스커 라운지 홍대
	슬라이드 18
	슬라이드 19: Business Gap  놓치고 있는 매출을 최소화 하라!
	슬라이드 20: Business Gap | 놓치는 매출 최소화 
	슬라이드 21: Seasonality | 상품 세분화를 통한 시즌성 매출 확장
	슬라이드 22: PLUS ZERO Marketing Platform (PMP) | Business Gap
	슬라이드 23: Trend  떠오르는 상품을 발굴 하라!
	슬라이드 24: Market Trend | 성장가능성 높은 상품 발굴
	슬라이드 25: PMP | Predictive Dashboard         [ ML ]     [ MD + 마케터 ]
	슬라이드 26: PMP | Predictive Dashboard  [DEMO – 상품 예측 대시보드]
	슬라이드 27: Keyword  고성과 키워드를 확장하고 점유하라!
	슬라이드 28: PMP | Predictive Dashboard         [ Naver + GA4 ]     [ 마케터 ]
	슬라이드 29: Keyword | 구매니즈가 있는 고객이 사용는 키워드의 점유율 극대화
	슬라이드 30: 브랜드 성장
	슬라이드 31: Customer Needs   구매한 고객이 소비한 컨텐츠를 확인하라!
	슬라이드 32: Customer Needs | 고객이 구매 전에 궁금해하는 컨텐츠 발굴
	슬라이드 33: Customer Needs | 고객이 구매 전에 궁금해하는 컨텐츠 검증(AB Test)
	슬라이드 34: Customer Needs | 고객 타입 별 관심 컨텐츠
	슬라이드 35: Data Driven UX | 고객경험 개선 AB Test
	슬라이드 36: Audience Expansion   로그인 이력이 있는 유저를 활용하라!
	슬라이드 37: Audience Expansion | GA4를 통한 로그인 이력 유저 활용
	슬라이드 38: Audience Expansion | GA4 to Salesforce
	슬라이드 39: Audience Expansion | 개인화 오디언스 월 25% 확장
	슬라이드 40: Summary  차별화된 상품을, 구매 니즈가 있는 고객에게, 구체적인 이미지가 떠오르도록 
	슬라이드 41: 어떤 상품을   어떤 고객에게   어떻게 팔아야   가장 효과적일까?
	슬라이드 42: PLUS ZERO 부스 경품
	슬라이드 43: Who We Are
	슬라이드 44: What We Do
	슬라이드 45: Solution & Service List
	슬라이드 46: Our Clients
	슬라이드 47: WHY PLUSZERO
	슬라이드 48

